DELIGO/

BERATUNG UND SELEKTION VON /
FACH- UND FUHRUNGSPERSONLICHKEITEN

i‘

Verkaufs-Personlichkeit

Fur ein national bekanntes, erfolgreiches Unternehmen in der Getranke-Industrie mit modernsten
Produktionsanlagen und Top-Brands suchen wir einen jungen, begeisterungsfahigen und engagierten

Key Account Manager Retail (m/w)
/

Arbeitsort Zentralschweiz | Funktion Key Account Manager
Pensum 100% | Erfahrung 3-5 Jahre | Branche Konsumgiiter (FMCG)

Hauptaufgaben

Aktive Betreuung von Key Accounts aus dem Bereich Retail

Jahresgesprachsverhandlungen, Erstellen der Jahresplane sowie deren operative Umsetzung
Erarbeiten von Businessplanen und Verkaufskonzepten

Regelmassiges Reporting und Umsetzung von Korrekturmassnahmen

Zusammenarbeit mit dem Marketing

Marktausbau und Weiterentwicklung der Key Accounts

Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

lhr Gewinn

Spannendes und abwechslungsreiches Arbeitsumfeld

Eine Unternehmenskultur mit klaren Werten

Positives Arbeitsklima mit einer partnerschaftlichen Zusammenarbeit
Hoch motiviertes und kompetentes Team

Langfristige Denkhaltung des Unternehmens

lhr Profil

Betriebswirtschaftliche Ausbildung (Uni/FH) und/oder Ausbildung Verkaufsleiter

3 - 5 Jahre Berufserfahrung im Bereich Verkauf/KAM Food (von Vorteil Retail-Markt )
Gute analytische und konzeptionelle Fahigkeiten

Verhandlungsgeschick und Durchsetzungsvermogen

Unternehmerische Denk- und Handlungsweise

Sicheres und souveranes Auftreten

Deutsch Muttersprache, gute Franzdsisch- und Englischkenntnisse

Zogern Sie nicht und kontaktieren Sie uns noch heute per E-Mail. Fiir Fragen stehen wir lhnen gerne auch
telefonisch zur Verfligung.

Diskretion, Qualitat und Professionalitat sind fur uns selbstverstandlich.

DELIGO AG

Joseph Rutter
Bahnhofstrasse 3, 6340 Baar

joseph.ruetter@deligo.ch, Tel. 041 781 58 72

www.deligo.ch




